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Tipo de Documento | Numero de Documento |Nombre Apellidos Estado Competencia Resultado de Aprendizaje Juicio de Evaluacion Funcionario que registro el juicio evaluativo
cC 1002946405 [ASTRID DABIANA [CAMPO ARARAT EN FORMACION 38122 - PROYECTAR PRODUCCION SEGUN TECNICO 617046 - 3. REALIZAR ACABADOS A LOS ACCESORIOS TENIENDO EN NO APROBADO CC 10300112 - HECTOR SANCHEZ FAJARDO
= R RSTRID DRBAA RO ARARAT ENTORACION [38122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECRICO [617047 . VALDAR LA CALIDAD DE [0S ACCESORIOS SEGON LA TEGNICA [NG APROBAGD T o011 - FECTOR SANGHEZ FAIARTO
= R RSTRID DRBAA RO ARARAT ENTORACION [38122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECNICo [ci7040- 1 DENTFICAR LS VATERVLES PARA A EABORACIONBE  [NOAPROBHO0 T TO0IT2 - FECTOR SANCHEZ FAIARTO
= R RSTRID DRBAA RO ARARAT ENTORVACION [38122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECRICO [6170 - ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICHA TECNICA.[NO APROBADD T TO0IT2 - FECTOR SANCHEZ FAIARTO
= R RSTRID DRBAA RO ARARAT N TFORMACION —[F870LProyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 prondaies 521573 2. DETERMINAR RE TO DE INNGVACION DE ACUERDD CON FOREVALOAR -

= T RSTRID DRBAA RO ARARAT N TFORMACION —[F870LProyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 prondaies 521524 1. APLICAR EL COMPORTAMENTO EVPRENDEDOR DE ACUERDO [POR EVALUAR -

= T RSTRID DRBATA RO ARARAT ENTORMACION (38701 Proyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 pranGeics 71575 3. DISENAR PROTOTIPG DE IDEA DE NEGOCIO DE ACJERDO CON[POR EVALUAR -

= T RSTRID DRBATA RO ARARAT ENTORMACION (38701 Proyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 pranGeics 521576 4 FORULAR HODELD DE NEGOTIO DE ACUERDO CON FOREVALOAR -

= T RSTRID DRBATA RO ARARAT ENTORACION —[3901T Fomenar e 51883 - 1 ESTABLECER CARACTERISTICAS Y COVPETENG FOREVALOAR -

= T RSTRID DRBATA RO ARARAT ERFORMACION e 21015 ENPLEAR CAPACIDRD CREATIVA £ RNOVADORA SEGUN [POR EVALUAR -

= T RSTRID DRBATA RO ARARAT ERFORMACION TS 521585 4. RELACIONAR LA MPORTACIA DE LA NEGOCRCION CONEL—[FOR EVALUAR -

= T RSTRID DRBATA RO ARARAT ERFORMACION TS 31586 2. APROPIAR EL PROCESO DE TOMA DE DECISIONES FOREVALOAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ERFORMACION RPROBUCCION SEGTN TECNIG [617046 - 3. REALIZAR ACABADOS A LGS ACCESORIOS TENENDG EN — [RPROBADD T TO0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
cC 1007439545 DANIELA MELO PALACIOS EN FORMACION 38122 - PROYECTAR PRODUCCION SEGUN TECNICO 617047 - 4. VAUDMAR LA CALIDAD‘DE LOS ACCESORIOS SEGUN LA TECNICA [APROBADO CC 10300112 - HECTOR SANCHEZ FAJARDO
= Rz SANER WELG PALACIOS ENTORACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECNIG [b704% - 1 IENTIFICAR LGS VATERIALES PARA LA ELABORACION DE — [RPROBADO T TO0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= Rz SANER WELG PALACIOS ENTORACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECNIGO —[617015 - ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICHA TECNICA [RPROBADD T TO0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= Rz SANER WELG PALACIOS ENTORMACION —[F870LProyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 pranGeics 521573 7. DETERWINAR RETO DE INNOVACION DE ACUERDD CON FOREVALOAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ENTORMACION —[F870LProyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 pranGeics 521524 1. APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERDO [POR EVALUAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ENTORMACION —[F870L - Proyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 pranGeics 571575 3. DISENAR PROTOTIPG DE IDEA DE NEGOCIO DE ACJERDO CON[POR EVALUAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ENTORMACION —[F870L - Proyectar o mercad Seqin seqmentos y méfodos 08 pranGeics 521576 4 FORMULAR HODELD DE NEGOTIO DE ACUERDO CON FOREVALOAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ENTORVACION |31 Fomenar TS 51883 - 1 ESTABLECER CARACTERISTICAS Y COVPETENG FOREVALOAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ERFORMACION TS 2101+ 5 ENPLEAR CAPACIDRD CREATIVA £ RNOVADORA SEGUN [POR EVALUAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ERFORMACION TS 521585 4. RELACIONAR LA MPORTACIA DE LA NEGOCRCION CONEL—[POR EVALUAR -

= Rz SANER WELG PALACIOS ERFORMACION TS 31586 2. APROPIAR £L PROCESO DE TOMA DE DECISIONES FOREVALOAR -

= R RAROLTCET WOLA CASTITO ENTORACION 36152  PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECNIG [617046 - 3. REALIZAR ACABADOS A LGS ACGESORIOS TENENDO EN [N APROBADD T TO0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIATO
= R RAROLTCET WOLA CASTITO ENTORVACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TEGNICO 617047 1 VALIDAR LA CALIDAD DE TOF ACCESORIOS SEGUN LA TECNICA [NO APROBAD0 T TO0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIARDO
= R ARG TCET WOLA CASTITO ENTORVACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TEGNCo 617043 1. DENTFICAR [0S WATERIALES PATA LA ELABORACION BE [ WO APROBAD0 T TO0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIARDO
= R ARG TCET WOLA CASTITO ENTORVACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TEGNICo 617013 3. ELABORAR EL ACCESORIO ARTESARAL SEGUN FIGHA TECNICA [0 APROBAD0 T TOR0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIARDO
3 1060386082 KAROL LICETH MOLINA CASTILLO. EN FORMACION 38701 - Proyectar el mercado segun segmentos y métodos de prondsico. 16523 DETERAR RETS De e FOR EVALUAR

= R ARG TCET WOLA CASTITO ENTFORMACION (38701 Proyectar o mercad Seqin soqmentos y méfodos 38 pranGeics FOREVATORR

= R ARG TCET WOLA CASTITO ENTFORMACION (38701 Proyectar o mercad Seqin soqmentos y méfodos 38 pranGeics FOREVATORR

= R RAROLTCET WOLA CASTITO N TFORMACION —[3870LProyectar o mercad Seqin soqmentos y méfodos 38 pranGeics FOREVATORR

= R RAROLTCET WOLA CASTITO ENTORMACION ——[30011 Fomentar catira amprandedora sogi FabIiGades y competoncis FOREVATORR

= R ARG TCET WOLA CASTITO ERFORVACION —[O911Fomer calurs e cedors Segi by ompeenies FOREVATORR

= R ARG TCET WOLA CASTITO ERFORVACION —[O911Fomenr ot smrencedors Seai by ompeenies FOREVATORR

= R ARG TCET WOLA CASTITO ENTORMACION | 0011 omentar catira rmprendedora sogi FabIHGades y competoncis FOREVATORR

g Toorazes SAGY YORANA WERA WA R FORMACION —[56125 - PROVECTAR PROBUCCION SEGTN TECNICO APROBADO CC 10300112 - HECTOR SANCHEZ FAIARDO
T 1061429346 SAIDY YOHANA MERA MINA EN FORMACION 38122 - PROYECTAR PRODUCCION SEGUN TECNICO (617047 - 4. VALIDAR LA CALIDAD DE LOS ACCESORIOS SEGUN LA TECNICA [APROBADO CC 10300112 - HECTOR SANCHEZ FAJARDO
B oL SRV voRAA WERA TR ENTORACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECNCo 617043 1 INENTIFICAR [0S WATERALES PARA LA ELABORACON DE [ APROBADO T TOR0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIARDO
B oL SRV voRAA WERA TR ENTORACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECNICO 617013 3 ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICHA TECNICA [ APROBADD T TOR0TT2 - FECTOR SANCHEZ FAIARDO
B oL SRV voRAA WERA TR ENTFORMACION —[38701Prayectar o mercad Seqin soqmentos y méfodos 38 pranGeics FOREVATORR

B oL SRV voRAA WERA TR ENTFORMACION —[38701Prayectar o mercad Seqin soqmentos y méfodos 38 pranGeics FOREVATORR

B oL SRV voRAA WERA TR ENTFORMACION —[38701Prayectar o mercad Seqin soqmentos y méfodos 38 pranGeics FOREVATORR

B oL SRV voRAA WERA TR ENTFORMACION —[38701Prayectar o mercad Seqin soqmentos y méfodos 38 pranGeics FOREVATORR

B =y SRV VORAA WERA TR ENFORVAGION —[30%11 Fomemar e Seat bR FOREVATORR -

i Toe1a203%8 SAIDY VONANA VERA VINA R FORMACION — [Bo61i - Fomerar o Segin habiidates FOR EVALUAR -

i Toe1a203%8 SAIDY VONANA VERA VINA R FORMACION —[Bo61i - Fomerar o Segin habiidates (621665 - 4. RELACIONAR LA IMPORTANCIA DE LA NEGOCIACION CON EL | POR EVALUAR -

B Ry SRV VORAA WERA TR ERTORAGION —[30011 - Fomemar e e 5 APROPIRR L PROCESG DE TOA DE DECISIONES FOREVALORR -

= TT0s7aReT SRR U A ROWERG ERTORMACION [ 30155  PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TEGNICo 617016 5 REALIEAR ACAEADOS A [0S ACGESORIOS TENIENDO EN—[NO APROBADS T T0R00T12 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TT0s7aReT SRR U A ROWERG ENFORVACION —[39152 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TEGNICo 617047 -1 VALIDAR LA CALIDAD DE TS ACCESORIOS SEGUN LA TECNICA [N APROBADS T T0R00T12 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TT0s7aReT SRR U A ROWERG ENFORVACION —[39152 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TEGNCo 617048 1. DENTFICAR [0S WATERIRLES PATA LA ELRBORACION B[N0 APROBAD0 T T0R00T12 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TT0s7aReT SRR U A ROWERG ENFORVACION —[39152 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN TECHCD 0110102 ELABORAR EL ACCE SO AR TESANAL SEGUNFICHA TECHER [0 APROBAD0 T T0R00T12 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TT0s7aReT SRR U A ROVERD N FORWACION (35701 - Fropectar o marcado segin seqmentos y méfodos d& pronGstes FOREVALORR -

c3 T0e5E6T ESTHER J0A A ROVERD N FORWACION (35701 - Propectar o marcado segin seqmentos y méfodos d& pronGstes FOREVALUAR -

= T SRR U A ROVERD N FORWACION (35701 - Fropectar o marcado seqin seqmentos y méfodos d& pronGstcs 71575 3. DISENAR PROTOTIPG DETOEA DE NEGOCI DE ACUERDO CON[FOR EVALUAR -

= T SRR U A ROVERD N FORWACION (35701 - Fropectar o marcado seqin seqmentos y méfodos d& pronGstes G215%6 1 FORMULAR MODELD DE NEGOTIO DE ACUERDO CON FOREVALORR -

= EET SRR U A ROVERD ERFORVACION 3901 Fomenar caurs e Segi abadesy ompeanias [o£1063- LESTABLECER CARACTERISTCAS Y COMPETENCAS FOREVALORR -




cc 1130678867 MINA ROMERO [EN FORMACION 39811 - Fomentar segun habilidades 621884 - 3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATIVA E INNOVADORA SEGUN [POR EVALUAR -
cs FEGT AR ROWERG ENFORMAGION —[30611 - Fomenar e DR 21585 1. RELACIONAR LA MIFORTANCIA BE LA NEGOCTRCION CONEL—[POR EVALUAR -
cs EEG TR ROWERG ENFORWACION [33611 - Fomemar ErEE 21006 2. APROPIAR £L PROGESO DE TOMA DE DECISIONES FOREVALURR -
= T SRR AT ENFORMAGION —|30155 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERTENTO TEGNICE 617046 3, REALIZAR ACABADOS A [0S ACCESORIOS TENIENDO EN— [APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TR SRR AT ENFORWACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERTIENTO TEGNICS 617047 1. VALIDAR LA CALIDAD DE LS ACCESORIOS SEGUNTA TECNICA [APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TR SRR AT ENFORWACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNICS 617080 1 IENTIFCAR [0S WATERALES PATA A ELABORACION BE [ APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TR SRR AT TR TORVACION 35132 FROVECTAR PRODUCTON SECUN REGUERMERTOTECNIE 611000 3 ELABORAR EL ACCESORI ARTESANAL SEGUN FIGHA TECNICA [RPROBRGG T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= TR SRR AT N FORMACION —[38701Proyectar o mercad Seqi soqmeos Y métodos 08 pranoics 21595 2. DETERINAR RETO DE INOVACION DE ACUERD0 CON FOREVALURR -
= TR SRR AT N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmenos y méfodos 08 pranGoics 21524 1. APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERDO [POR EVALUAR -
= TR SRR AT N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmenos y méfodos 08 pranGoics 21575 3. DISENAR PROTOTIPG DETOEA DE NEGOGI DE ACUERDO CON[POR EVALUAR -
= TR SRR AT N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmenos y méfodos 08 pranGoics G215%6 - 1FORMULAR MODELD DE NEGOTIO DE ACUERDO CON FOREVALURR -
= TR SRR AT N FORWACION [39811 Fomenmar ErEE o 1 £ ABLECER CARACTERISTCAS Y COMPETENCIAS POREVALUAR -
= TR SRR AT ENFORMAGION —[30611 - Fomenar ErEE 21004 3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATNVA £ NNOVADORA SEGON —[POR EVALUAR -
= TR SRR AT ENFORMAGION —[30611 - Fomenar e DR 21685 1. RELACIONAR LA MIFORTANCIA BE LA NEGOCTRCION CONEL —[POR EVALUAR -
= TR SARY VOTET SRR AT ENFORWACION [33611 - Fomemar e DR 21006 2. APROPIAR £L PROGESO DE TOMA DE DECISIONES.—— FOREVALURR -
= T ARLN JOrAA FALACIOS WEFA ENFORMAGION | 30155 PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWIENTO TECNICS —[o17046- 3, REALIZAR ACABADOS A [0S ACCESORIOS TENIENDO EN— [APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= T ARLN JOrAA FALACIOS WEFA ENFORVACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWENTO TEGNICS 617047 1. VALIDAR LA CALIDAD DE L5 ACCESORIOS SEGUNTA TECNICA [APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= T ARLN JOrAA FALACIOS WEFA ENFORWACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNICS 617080 1 IENTIFCAR [0S WATERALES PATA A EABORACION BE [ APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= EET TARLYN JOrAA FALACIOS WEA eI PROVECTAR PRODUCTION SEGUN REQUERMIENTO TECRICO —[617040 5. ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICHA TECNICA | RPROBADO T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
£ TTaSeeE5 VARLYN JORATA PACACIOS VERA SB70T - Proyectar el mercado Sequn Seamentos y mitoa0s e prondsic 21505 2. DETERVINAR RETO DE INNOVAGION DE ACUERDO CON FOR EVALUAR -
= EET TARLYN JOrAA FALACIOS WEA SETOT - Proyetar f mercad So30 Segmeos Y médos 32 paneic 21524 -1 APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERDO [POR EVALUAR -
= EET TARLYN JOrAA FALACIOS WEA SETOT Proyetar f mercad So30 Segmeos Y médos 3% paneic 21575 3. DISENAR PROTOTIPG DETOEA DE NEGOGI DE ACJERDO CON[POR EVALUAR -
£ TTamesEEe VARLYN JORATA PACACIOS VERA 701 - Propeciar f mercado Segun seqmenios y miiodos 08 pronGico G210%6 - 1 FORMULAR MODELD DE NEGOTIO DE ACUERD0 CON FOR EVALUAR -
= EET VARLYN JOrAA FALACIOS WERA ST Fomear e DT L £ ABLECER CARACTER S TCAS Y COMPETERCIAS FOREVALURR -
= EET VARLYN JOrAA FALACIOS WERA SR611 Fomerar e DT 21004 3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATNVA £ NNOVADORA SEGON ——[POR EVALURR -
£ TTamesEEe VARLYN JORATA PACACIOS VERA SR611 Fomerar Setn habTdades 21005 1. RELACIONAT LA MIFORTANCIA DE LA NEGOCTRCION CONEL—[POR EVALUAR -
= EET VARLYN JOrAA FALACIOS WERA SS61L - Fomermar e DT 31006 2. APROPIAR £L PROCESO DE TOMA DE DECISIONES FOREVALURR -
= T VAVERT IR GONZALEE S5 FROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERMIERTO TECNICO (617046 - 3. REALIZAR ACABADOS A LOS ACCESORIOS TENENDG EN [N APROBADD T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= T VAVERT IR GONZALEE eI PROVECTAR PRODUCTION SEGUN REQUERMIENTO TECNICO —[617047 - - VAUDAR LA CALIDAD DE [0S ACCESORIOS SEGUN LA TEGHICA [NO APROBADD T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
£ FECTsy VAVERTT TR CONZALEZ C7ods -1 IDENTICAR TGS WATERIALES PARA LA EASORACIGN DE N0 APROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
= T VAVERT IR GONZALEE eI PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERMIERTO TECNICO —[61704 . ELABORAR EL ACCESORIO ARTESAAL SEGUN FIGHA TECNICA [0 APROBADD T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
£ FECTsy VAVERTT TR CONZALEZ SB70T - Proyectar el mercado Sequn Seamentos y mitoa0s e prondsics 21505 2. DETERVINAR RETO DE INNOVAGION DE ACUERDO CON FOR EVALUAR -
= T VAVERT IR GONZALEE SETOT - Proyetar f mercad Seg0 Seqmeos Y métdos 3% paneic 21524 -1 APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERD0 [POR EVALUAR -
= T VAVERT IR GONZALEE SETOT - Proyetar f mercad Seg0 Seqmeos Y métdos 3% paneic 21575 3. DISENAR PROTOTIPG DETOEA DE NEGOGIO DE ACUERDO CON[POR EVALUAR -
£ FEETsy VAVERTT TR CONZALEZ 701 - Propeciar f mercado Segun seqmenios y miiodos 08 pronGico C210%6 - 1 FORMULAR MODELD DE NEGOCIO DE ACUERD0 CON FOR EVALUAR -
= FETT VAVERT IR GONZALEE B e DT L £ ABLECER CARACTERSTCAS Y COMPETERCIAS FOREVALURR -
= FETT VAVERT IR GONZALEE R FORMACION —[So61i Fomenar e DT 21004 3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATIVA £ NNOVADORA SEGON ——[POR EVALURR -
= EETT= VAVERT IR GONZALEE R FORMACION —[Soe1i- Fomenar EErE 21085 4 RELACIONAR L MPORTANCIA DE LA NEGOCACION CON EL[POR EVALUAR -
= EETT= VAVERT IR GONZALEE R FORMACION —[Soe1i- Fomenar EErE 21055 - 2. APROPIAR EL PROCESG DE TOMA DE DECISIONES. POREVALORR -
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE ERTFORVAGION —|36125 - ROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERTIENTO TECNIED —[e17046- 3, REALIZAR ACRBADOS A [08 ACCESORIOS TENIENDO EN— [APROBAGO T 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE N FORWACION [33122 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNICO [617047 -+ VALIDAR LA CALIDAD DE [0S ACCESORIOS SEGUN LA TEGNICA | APROBADO T 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
£3 FEETy VESSICAPAGR CAVACHO GONZATEZ ENTORVACION 17040 1. DENTIFCAR [0S MATERALES PARA LA ELABORACIONDE [ APROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO CONZATEE N FORWACION [33122 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERIENTO TECNICo [617040- 2. ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICRA TECNICA | APROBADO T 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO CONZATEE R FORMACION —[38701 Fropeciar o mercads Seqi Seqmenios Y méiodos 02 pranGeies 521525 2. DETERMINAR RETO DE INNOVACION DE ACUERD0 CON POREVALORR -
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE R FORVACION —[38701 Fropeciar o mercads Seqi Seqmenios y méiodos 02 pranGeies 21524 1 APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVIPRENDEDOR DE ACUERDO [FPOR EVALURR -
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE R FORVACION —[38701 Fropeciar o mercads Seqi Seqmenios y méiodos 02 pranGeies 21525 -5 DISENAR PROTOTIPO DE IDEA DE NEGOGIO DE ACUERDD CON_[FPOR EVALURR -
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE R FORVACION —[38701 Fropeciar o mercads Seqi Seqmenios y méiodos 02 pranGeies G21026 -4 ORMULAR MODELO DE NEGOTIO DE ACUERD0 GO POREVALORR -
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE R FoRMACION —[sSeTE Fomener e DT 71065 -1 ESTABLEGER CARACTERISTICAS ¥ COVPETENGIAS POREVALORR -
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE R FORMACION —[Soe1i Fomenar e DT 21054 - 5. EVPLEAR CAPAGIDAD CREATIVA E INNOVADORA SEGIN —[POR EVALUAR -
= EEZn VESSICA PROLA CRACHO GONZATEE R FORMACION —[Soe1i- Fomenar e DT 21085 4 RELACIONAR L MPORTANCIA DE LA NEGOCACION CON EL[POR EVALUAR -
= EEZn VESSICA PROUA CRACO CONZATEE R FORMACION —[Soe1i- Fomenar EErE 21055 - 2. APROPIAR EL PROCESG DE TOMA DE DECISIONES. POREVALORR -
= T TSR FERRAGR RPONZAWARNGR ERTORVAGION —[36125 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERTENTO TECNIES —[o17046- 3 REALIZAR ACABADOS A [06 ACCESORIOS TENIENDO EN—[NO APROBAGD T 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= T TSR FERRAGR RPONZAWARNGR N FORWACION [33122 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNICO [617047 -+ VALIDAR LA GALIDAD DE [0S ACCESORIOS SEGUN LA TEGNICA [NG APROBADG T 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= T TSR FERRAGR RPONZAWARNGR N FORWACION [33122 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNICO [617043 - 1. DENTIFIGAR LOS MATERALES PARA A ELABORACION DE |G APROBADG T 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= T TSR FERRAGR RPONZAWARNGR N FORWACION [33122 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERIENTO TEGNICO [17040- 2. ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICRA TECNICA |G APROBADG T 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= T TSR FERRAGR RPONZAWARNGR R FORVACION ——[38701 Fropeciar o mercads Seqi Seqmenos Y méiodos 02 pranGeies 521025 - 2. DETERMINAR RETO DE NNOVACION DE ACUERD0 CON POREVALORR -
B3 T TSR FERRAGA RPONZAWARONGR R FORVACION —[38701  Fropeciar o mercads Seqi Seqmenios y méiodos 02 pranGeies 51524 -1 APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERD [POR EVALOAR -
B3 T TSR FERRAGA RPONZAWARONGR R FORVACION ——[38701 Fropeciar o mercado Seqi Seqmenos y méiodos 02 pranGeies 51655 3. DISERAR PROTOTIPG DE IOEA DE NEGOGIO DE ACUERDO CON[POR EVALOAR -
B3 T TSR FERRAGA RPONZAWARONGR R FORVACION ——[38701 Fropeciar o mercado Seqi Seqmenos y méiodos 02 pranGeies C210%6 - TORMULAR MODELD DE NEGOCIO DE ACUERDO CON POREVALORR -
B3 T TSR FERRAGA RPONZAWARONGR ERTORAGION —[398TT Fomena SO e C71000- 1 ESTABLECER CARACTERSTICAS ¥ COVPETENGIAS POREVALORR -
B3 T TSR FERRAGA RPONZAWARONGR ERTORAGION —[36611 - omenar SO e 21004 5. EMPLEAR CAPACIOAD CREATIVA £ NNOVADORA SEGON ——[POR EVALOAR -
B3 T TSR FERRAGA RPONZAWARONGR ERTORAGION —[36611 - omenar SO e 21005 1 RELACIONAT, LA MFORTANCIA BE LA NEGOCIRCION CONEL—[POR EVALUAR -
B3 T TSR FERRAGA RPONZAWARONGR ERTORAGION —[36611 - omenar SO e 31006 2. APROPIAR £L PROCESO DE TOMA DE DEGISIONES POREVALORR -
&3 FERvEE T TATANA CoB0 USURIAGH ENTORVACION Ei7o46. 3 REALIZAR ACRBADOS A LOS ACCESORIOS TENIENDO EN |G APROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
&3 FERvEE T TATANA CoB0 USURIAGH ENTORVACION E17017 4 VALIDAR LA CALIDAD DE [0S ACCESOROS SEGUN LA TECNICA [NG APROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
ES T TEETTATA 550 USURIAGA N TORWACION —[35122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERIENTO TECNICo (647040 - 1. DENTIICAR LOS MATERALES PATA LA ELABORACION BE |G APROBADO C T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
ES T TEETTATA 550 USURIAGA N FORWACION —[33122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERIENTO TECNICS [17043- 2. ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICRA TECNICA |G APROBADG CC 10300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
ES T TEETTATA 550 USURIAGA R FORMACION ——[38701  Fropeciar o mercado Seqi Seqmenios y méiodos 02 pranGeies 21525 2. DETERMINAR RETO DE INOVACION DE ACUERDG CON POREVAORR -
o 153140062 TZETH TATIANA COBO USURIAGA EN FORMACION 35701 - Proyectar el mercado segiin segmentos y metodos de pron6sico. 451604 -1 APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVMPREN FOR EVALUAR .

(621924 - 1. APLICAR EL COMPORTAMIENTO EMPRENDEDOR DE ACUERDO




cc 1193140962 LIZETH TATIANA [COBO USURIAGA [EN FORMACION 38701 - Proyectar el mercado segiin segmentos y métodos de pronéstico 621925 - 3. DISENAR PROTOTIPO DE IDEA DE NEGOCIO DE ACUERDO CON | POR EVALUAR -
cs R TEET AT CoB0 USURAGH R FORMACION (35701 Propeciar o meread Segii segmenios y méiodos & roreeics T3 FORVULAR ¥1OSELG BE NEGOGT0 BE ACUERBO o PR EVALIRR -
cs Tt TEETTATAA 550 USURAGH ENTORVAGION 3511 ~Fomemar ErTT 03 LS TAB ECER CARACTERSTCAS Y COMPETENCAS FOR EVALUAR -
cs R TEET AT 550 USURAGH R FORWACION —[So61i Fomener ETT 004 5. EVPLEAR CAPACIDAD CREATVAE INNOVADORA SEGUN PR EVALIRR -
cs Tt TEETTATAA 550 USURAGH R FORWACION —[So61iFomener ErTT 21005 - RELACIONAR Lk MPORTANICIA DE LA NEGOCTACION CONEL—[POR EVALUAR -
cs REa TEETTATAA 550 USRAGH ENTORVAGION 30611 - Fomemar ErTT 21056 -5 APROPIAR £L PROCESG DE TOMA DE DEGISIONES—— PR EVALIRR -
cs SN SABEL WU BANGUERD R FORMACION —[5615 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERIIENTOTECNICE —[617016- 3. REALIZAR ACRBADOS A LS ACGESORIOS TENIENDO N [APROBADS T T0300112 HECTOR SANGHEZ FATARDO
cs SN SABEL WU BANGUERD N FORWACION —[35122  PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERIIENTO TECNICE —[617017 1. VALIDAR LA CALIDAD DE [0S ACCESORIOS SEGUN LA TEGNICA [ APROBAD0 T T0300112 HECTOR SANGHEZ FATARDO
cs SN SABEL WU BANGUERD N FORMACION —[35122  PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERIIENTO TECNICS —[617040 - 1. DENTIFICAR [0S VATERALES PATA LA ELABORAGION BE | APROBAD0 T T0300112 HECTOR SANGHEZ FATARDO
cs SN SABEL WU BANGUERD R FORIAGON 37 PROTECTAR PROBUCCION SEGUN REGUERTENTO TEGHICo 690105 ELABORAR L ACCESORO ARTESANAL SEGUN FICTA TECNICA | APROBAD0 T T0300112 HECTOR SANGHEZ FATARDO
c3 SONA SABEL WU BANGUERD R FORMACION (35701 Propeciar o meread Segi segmenios y méiodos & roneeics 21505 2. DETERVINAR RETO DE INNOVAGION DE ACUERDO CoN PR EVALIRR -
c3 SONA SABEL WU BANGUERD R FORMACION (35701 Propeciar o meread Segi segmenios y méiodos & roveeics 51501~ 1 APLICAR L COVPORTAMIENTO EVIPRENDEDOR DE ACUERD0[POR EVALUAR -
c3 SONA SABEL WU BANGUERD R FORMACION (35701 Propeciar o meread Segi segmenios y méiodos & roveeics 51505 5. DISENAR PROTOTIPO DE IOEA DE NEGOGIO DE ACUERD0 CON_[POR EVALUAR -
c3 SONA SABEL WU BANGUERD R FORMACION (35701 Propeciar o meread Segi segmenios y méiodos & roveeics T3 FORVULAR ¥1OSELG BE NEGOGT0 BE ACUERBO o PR EVALIRR -
cs SN SABEL WU BANGUERD ENTORVAGION 3511 ~Fomemar ErTT 03 LS TAB ECER CARACTERSTCAS Y COMPETENCAS FOR EVALUAR -
cs SN SABEL WU BANGUERD R FORWACION —[So61i Fomener ErTT o004 5. EVPLEAR CAPACIDAD CREATVAE INNOVADORA SEGUN PR EVALIRR -
cs SN SABEL WU BANGUERD R FORWACION —[So61i Fomener ErTT 21005 - RELACIONAR LK MPORTANICIA DE LA NEGOCTACION CONEL—[POR EVALUAR -
cs SN SABEL WU BANGUERD R FORWACION —[So61i Fomener ErTT 21056 -2 APROPIAR £L PROCESG DE TOMA DE DEGISIONES. PR EVALIRR -
cs oA AR R ARARAT SR 175 PROYECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNIGO —[oi7016. 3 REALIZAR ACABADOS A [0S ACCESORIOS TENIENDS EN [0 APROBADO CC T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
cs oA AR R ARARAT T PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REGUERERTOTEGNES {17047 -+ VALDAR LA CALIDAD BE [0S ACCESORIOS SEGUN TATEGICA NG APROBAD0 CC T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
£ ROSAVARY A ARARAT C7ods -1 IDENTICAR TGS WATERIALES PARA LA EASORACIGN DE N0 APROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
£ ROSAVARY AL ARARAT T PROVECTAR PRODUCCION SEUN REGUERERTOTECNES (o005 ELABORAR L ACCESOR0 ARTESANAL SEGUN FICTA TECNTCA NG APFOBAD0 CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
£ ROSAVARY AL ARARAT SB70T - Proyectar el mercado Sequn Seamenos y mitoa0s e prondsic 21505 2. DETERVMINAR RETO DE INNOVAGION DE ACUERDO CON FOR EVALUAR -
cs oA AR R ARARAT SBTO - Propeciar  mercado Segin segmenios y modos 98 FronGico 1504~ 1 APLICAR L COVPORTAMIENTO EVIPRENDEDOR DE ACUERDO[POR EVALUAR -
cs oA AR R ARARAT SBTO - Propeciar  mercado Segin segmenios y modos 98 FronGico 51505 5. DISENAR PROTOTIPO DE IOEA DE NEGOGIO DE ACUERD0 CON_[POR EVATUAR -
£ ROSAVARY AL ARARAT SB7OT - Proyectar el mercado Sequn Seamenos y mitoa0s e prondsics 21526 - FORMULAR MODELO DE NEGOTIO DE ACUERD0 GON FOR EVALUAR -
cs oA ARy R ARARAT ST Fomenar T e S TAB ECER CARACTERSTCAS ¥ COMPETENCAS PO EVALUR -
cs oA ARy R ARARAT SoRtLFomerar T o045, EMPLEAR CAPACIDAD CREATIVA £ INNOVADORA SEGUN PO EVALUR -
£ ROSAVARY AL ARARAT SR611 Fomerar Setn habTdades 21005 1 RELACIONAR LA MIFORTANCIA BE LA NEGOCTRCION CONEL—[POR EVALUAR -
cs oA ARy R ARARAT SS6t1 - Fomenar T 21556 -2 APROPIAR £L PROCESG DE TOMA DE DEGISIONES.—— PO EVALURR -
cs TR FALACIOS USURAGA SRi%5 - PROYECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNIGO —[oi70t6. 3 REALIZAR ACABADOS A [0S ACCESORIOS TENIENDS EN—[APROBADS CC T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
cs TR FALACIOS USURAGA T PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REGUERERTO TECNES 617017 1 VALDAR LA CALIDAD BE [0S ACCESORIOS SEGUN TATEGICA [ FPROBAD0 CC T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
£ TEANA PALACIS USURIGR S0 -1 IDENTIFCAR [0S WATERIALES PARA LA EABORACIGN DE | RPROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
£ TEANA PALACIS USURIGR T PROVECTAR PRODUCCION SEUN REGUERERTO TECNEo (670105 ELABORAR L ACCESORO ARTESANAL SEGUN FICHA TECNICA [RPROBAD0 CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
£ TEANA PALACIS USURIGR 70T - Proyectar el mercado Sequn Seamenos ¥ mitoa0s e prondsics 21505 2. DETERVINAR RETO DE INNOVAGION DE ACUERDO CON FOR EVALUAR -
cs TR FALACIOS USURAGA SBTO - Propeciar f mercado Segin seqmenios y modos 38 FronGeico 1504~ 1 APLICAR L COVIPORTAMIENTO EVIPRENDEDOR DE ACUERDO[POR EVALUAR -
cs TR FALACIOS USURAGA R FORMACION (35701 Propeciar o mereadlo Segii segmanios y meiodos & pronesics 51505 5. DISENAR PROTOTIPO DE IOEA DE NEGOGIO DE ACUERD0 GON_[POR EVALUAR -
c3 TR FALAGIOS USURAGA R FORMACION (35701 Proyeciar o mereadio Segii segmanios y meiodos & proneeics 51556 - 4FORMULAR MODELO DE NEGOCIO DE ACUERDO CON O EVATIRR -
c3 TR FALAGIOS USURAGA R FoRMACION —[sSeTE Fomener Segi b e S TAB ECER CARACTERTCAS ¥ COMPETENCAS O EVATIRR -
c3 TR FALAGIOS USURAGA R FORMACION —[Soe1i- Fomenar Segi b 51054 3. EVPLEAR CAPAGIDAD CREATVA £ NNOVADORA SEGUN O EVATIRR -
c3 TR FALAGIOS USURAGA R FORMACION —[Soe1i- Fomenar Segi b 21655 - 4 RELACIONAR LA MPORTANGIA DE LA NEGOCAGION CONEL [ POR EVALUAR -
c3 TR FALAGIOS USURAGA R FORMACION —[Soe1i- Fomenar Segi b 0 5 APROPT B PROCES0 DE TN DEBECISONES O EVATIRR -
c3 =0 SANBOVAL oROB0 N TORMACION (56155 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERIIENTOTECNICE [617046- 3 REALIZAR ACABADOS A LS ACGESORIOS. TENIENDO N [APROBADS CC T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
c3 =0 SANBOVAL oROB0 R FORIACION 12 PROTECTAR PRODUCTION SEGUN REGUERTENTO TEGNICo o707 VAL AR oA CALIDAD D2 TO% ACCESORIS SECON TA TECNIGH | APROBAD0 C T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
£3 VESENA SANGOVAL TOROB0 ENTORVACION 1704 1. DENTIFCAR [0S MATERALES PARA LA ELABORACIONDE [ APROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
c3 =0 SANBOVAL oROB0 R FORIACTON 2 PROTECTAR PRODUCTION SEGUN REGUERTENTO TECNICo 070105 EAPORAR L ACCESORD ARTESANAL SEGUN FICTA TECNICA [ APROBAD0 C T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
c3 =0 SANBOVAL oROB0 N FORMACION (35701 Proyeciar o mereadio Segii segmanios y meiodos & proneeics 21053 2. DETERMINAR RETO DE INNOVACION DE ACUERDO CON O EVATIRR -
c3 =0 SANBOVAL o080 N FORMACION (35701 Proyeciar o mereadlo Segii segmenios y meiods & proneeics 51054 1. APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERDO [ POR EVALUAR -
c3 =0 SANBOVAL o080 N FORMACION (35701 Proyeciar o mereadio Segii segmanios y meiodos & proneeics 51555 3. DISENAR PROTOTPO DE IDEA DE NEGOGIO DE ACUERDO CON [ POR EVALUAR -
c3 =0 SABOVAL oROB0 N FORMACION (35701 Proyeciar o mereado Segi segmanios y meiodos & proneeics 51556 - 4 FORMULAR MODELO DE NEGOCIO DE ACUERDO CON O EVATIRR -
c3 =0 SANBOVAL oROB0 R FoRMACION —[sSeTE Fomenr Segi b e S TAB ECER CARACTERTCAS ¥ COMPETENCAS O EVATIRR -
c3 =0 SANBOVAL oROB0 R FORMACION —[Soe1i- Fomenar Segi e 51054 - 3. EVPLEAR CAPAGIDAD CREATVA £ NNOVADORA SEGUN O EVATIRR -
c3 =0 SANBOVAL oROB0 R FORMACION —[Soe1i- Fomenar Segi b 21555 - 4 RELACIONAR LA MPORTANGIA DE LA NEGOCAGION CONEL [ POR EVALUAR -
c3 =0 SANBOVAL oROB0 R FORMACION —[Soe1i- Fomenar Segi b 0 5 APROPT B PROCES0 DE TN DEBECISONES O EVATIRR -
c3 R BER TOCOMTARGOTA R TORMACION (56155 - PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REQUERIIENTOTECNICE [617046. 3 REALIZAR ACABADOS A LS ACGESORIOS. TENIENDO N [APROBADS C T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
c3 R BER TOCOMTARGOTA R FORIACION 312 PROTECTAR PRODUCTION SEGUN REGUERTENTO TEGRICo ot 70— VAL AR oA CALIDAD D2 TO% ACCESORIS SECON TA TECNIGH | APROBAD0 C T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
&3 A BECCA TGCOMT ANGOUR ENTORVACION 704 1. IENTIFCAR [0S MATERIALES PARA LA ELABORACIONDE [ APROBADO CC To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
E3 R BECR TOCOMTARGOTR ENTORVAGION 38122 “PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNICO —[617045- 5. ELABORAR EL ACCESORIO AR TESANAL SEGUN FICHA TECRICA [APROBADO C T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO
E3 R BECR TOCOMTARGOTR T ORMACION (35701 Proyeciar o el Segii Segmanios y mEioios & proneeics 21525 2 DETERMINAR RETO DE INNOVAGION DE AGUERDO GON B -
E3 R BECR TOCOMTARGOTR R FORMACION (35701 Proyeciar o el Segi segmanios y mEioios & proneeics 1504~ 1 APLICAR L COMPORTAMIENTO EVIPRENDEDOR DE AGUERDO[POR EVATUAR -
E3 R BECR TOCOMTARGOTR T ORMACION (35701 Proyeciar o el Segii Segmenios y mEioaos & proneeics 51525 5 DISENAR PROTOTIRO DE IOEA DE NEGOGIO DE ACOERDO CON[POR EVATURR -
E3 R BECR TOCOMTARGOTA T ORMACION (35701 Proyeeiar o e Segii Segmenios y mEioaos & proneeics 21506 -4 FORMULAR MODELO DE NEGOTIO DE ACUERD0 GON B -
E3 R BECR TOCOMTARGOTR R FoRMARCION [sSeTT Fomenar ST 1005 -1 ESTABL ECER CARACTERISTICAS ¥ COVPETENGIAS B -
E3 R BECR TOCOMTARGOTR R FORMACION [See1i- Fomenar ST o145 EMPLEAR CAPACIDAD CREATIVA € INNOVADORA SEGTN B -
E3 R BECR TOCOMTARGOTR R FORMACION [See1i- Fomenar ST o108 -4 RELAGIONAR Lk MPORTANIGIA DE LA NEGOGIACION CON EL[FPOR EVALUAR -
E3 R BECR TOCOMTANGOTR N FORMACION —[Se61i- Fomenar ST 51306 -5 APROPIAR £L PROCESG DE TOMA DE DECISIONES. B -
&3 TOZ A CAVPO BANGUERG ENTORVACION Ei7046. 3 REALIZAR ACABADOS A LOS ACCESORIS TENIENDO EN— [APROBADO C To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
&3 TOZ A ARG BANGUERG ENTORVACION 707 VALTAR A CALIPAD DE 05 ACCESORIGS SEGUN LA TECNCA [APRORAD0 C To300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
E3 T R AP BANGUERD ERFORVACION [39122 PROVECTAR PROBUCCION SEGUN REGUERIENTO TECNIC [517040- 1 DEVTIFICHR [0S NATERIALES PARA LR EABORACIONOE | APROBABO CC T0300112 FECTOR SANGHEZ FATARDO




cc 29500110 Lz AL CAMPO BANGUERO ENFORMACION  [38122 - PROYECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERIIENTO TECNICO. [617049 - 2. ELABORAR EL ACCESORIO ARTESANAL SEGUN FICHA TECNICA [ APROBADO CC 10300112 - HECTOR SANCHEZ FAJARDO
c3 EEg Oz AALE CRPO BANGUERG N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi Soqmenos Y métodos 08 pranoics 21595 2. DETERINAR RETO DE IKNOVACION DE ACUERD0 CON FOREVALURR -
c3 EEg Oz AALE] CRPO BANGUERG N FORMACION —[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmenos y méfodos 08 praneics 21524 1. APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERDO [POR EVALUAR -
c3 EEg Oz AALE CRPO BANGUERG N FORMACION —[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmeos Y méfodos 08 pranGoics 521575 3. DISENAR PROTOTIPG DEIOEA DE NEGOGI DE ACUERDO CON[POR EVALUAR -
c3 EEg Oz AALE] CRPO BANGUERG N FORMACION —[38701 Froyectar o mercad Seqi soqmenos y méfodos 08 pranGeics S5 4 FoRMULAR NODELO DE NEGOG0 OF ACUERDO o FOREVALURR -
= By Tz AR CRPO BANGUERG N FORWACION [39811 Fomenmar ErEE o 1 £ ABLECER CARACTERISTCAS Y COMPETENCIAS POREVALUAR -
= By Tz AR CRPO BANGUERG R FORWACION —[So61iFomener ErEE 21004 3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATNVA £ NNOVADORA SEGON ——[POR EVALUAR -
= By Tz AR CRPO BANGUERG R FORWACION —[So61iFomener ErEE 21685 1. RELACIONAR LA MIFORTANCIA BE LA NEGOCTRCION CONEL—[POR EVALUAR -
= By Tz AR CRPO BANGUERG R FORWACION —[So61iFomener ErEE 21006 2. APROPIAR £L PROGESO DE TOMA DE DECISIONES FOREVALURR -
cs R FILIGRANA TOCO ENFORMAGION | 30155 PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERTIENTO TECNICE —[o17046. 3, REALIZAR ACABADOS A [0S ACCESORIOS TENIENDO EN [ APROBAD0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
cs R FILIGRANA TOCo ENFORVACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWIENTO TEGNICS 617047 1. VALIDAR LA CALIDAD DE L5 ACCESORIOS SEGUNTA TECNICA [APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
cs R FILIGRANA TOCo ENFORWACION —[39122 - PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERWENTO TEGNIES 617080 1: IENTIFCAR [0S WATERALES PATA A ELABORACION BE [ APROBAG0 T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
cs R FILIGRANA TOCo TR TORVACION 35132 FROVECTAR PRODUCTON SECON REGUERWERTOTECNIE o110 ELASORAR EL ACCESORI ARTESANAL SEGUN FIGHA TECNICA [RFROBRGG T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
cs R FILIGRANA TOCo N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmeos y métodos 08 pranGoics 21595 2. DETERMINAR RETO DE INOVACION DE ACUERD0 CON FOREVALURR -
cs R FILIGRANA TOCo N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmeos y méfodos 08 praneics 21524 1. APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERDO [POR EVALUAR -
cs R FILIGRANA TOCo N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmeos y méfodos 08 praneics 21575 3. DISENAR PROTOTIPG DETOEA DE NEGOGI DE ACUERDO CON[POR EVALUAR -
cs R FILIGRANA TOCo N FORMACION ——[38701 Proyectar o mercad Seqi soqmeos y méfodos 08 praneics S5 4 FoRMULAR NODELO DE NEGOG0 OF ACUERDO CoN FOREVALURR -
cs R FILIGRANA TOCo N FORWACION [39811 Fomenmar e DR o 1 £ ABLECER CARACTERISTCAS Y COMPETENCAS POREVALUAR -
= EER FILIGRANA TOCO SS61 Fomerar e DT 21004 3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATNVA £ NNOVADORA SEGON ——[POR EVALURR -
£ Eu FIIGRANA LUCOM SS61 Fomerar Setn habTdades 21005 1 RELACIONAT LA MIFORTANCIA BE LA NEGOCTRCION CONEL—[POR EVALUAR -
= EER FILIGRANA TOCO SS61L - Fomermar e DT 21006 2. APROPIAR £L PROCESO DE TOMA DE DECISIONES FOREVALURR -
= EEET oA RWEUTA GURZA SR FROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERMIENTO TECNICO —[617046 - 3. REALIZAR ACABADOS A LOS ACCESORIOS TENENDG EN [N APROBADD T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
= EEET oA RWEUTA GURZR eI PROVECTAR PRODUCTION SEGUN REQUERMIERTO TECRICO —[617047 - - VAUDAR LA CALIDAD DE [0S ACCESORIOS SEGUN LA TEGHICA [NO APROBADD T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADD
£ EEEE TOZVARIA VBUA GUAZR S0 -1 IDENTICAR TGS WATERIALES PARA LA EASORACIGN DE N0 APROBADO 6300112 - FECTOR SANGHEZ FAJARDO
= EEET oA RWEUTA GURZR S22 PROVECTAR PRODUCCION SEGUN REQUERMIENTO TECNICO —[61704 . ELABORAR EL ACCESORIO ARTESAAL SEGUN FIGHA TECNICA [0 APROBADD T T0300112 - FECTOR SANCHEZ FAIADO
£ EEEE TOZVARIA VBUA GUAZR SB7OT - Proyectar el mercado Sequn Seamenos y mitoa0s e prondsics 21505 2. DETERVINAR RETO DE INNOVAGION DE ACUERDO CON FOR EVALUAR -
= EEET oA RWEUTA GURZR SETOT Proyetar f mercad Seg0 Seqmeos Y médos 35 paneic 21524 -1 APLICAR EL COMPORTAMIENTO EVPRENDEDOR DE ACUERD [POR EVALUAR -
= EEET oA RWEUTA GURZR SETOT Proyetar f mercad Seg0 Seqmeos Y médos 35 paneic 21575 3. DISENAR PROTOTIPG DETOEA DE NEGOGIO DE ACJERDO CON[POR EVALURR -
£ EEEE TOZVARIA VBUA GUAZR B0 - Propeciar f mercado Segun seqmenios y miiodos 08 pronGico G210%6 - 1 FORMULAR MODELD DE NEGOTIO DE ACUERD0 CON FOR EVALUAR -
= EEET oA RWEUTA GURZR ST Fomerar e DT L £ ABLECER CARACTERSTCAS Y COMPETERCIAS FOREVALURR -
= EEET oA RWEUTA GURZR SR611 Fomerar e DT 21004 3. EMPLEAR CAPACIDAD CREATNVA £ NNOVADORA SEGON ——[POR EVALURR -
£ EEE TOZVARIA VBUA GUAZR SR611 Fomerar Setn habTdades 21005 1. RELACIONAT LA MIFORTANCIA BE LA NEGOCTRCION CONEL—[POR EVALUAR -
= EEET oA RWEUTA GURZR SS61L - Fomermar e DT 31006 2. APROPIAR £L PROCESO DE TOMA DE DECISIONES FOREVALURR -
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